Vazeny priteli!

Zajimavi lidé by méli byt v kontaktu a obcas se i setkdvat osobné. Je dobré, kdyz tim setkavanim
pomohou dobré véci a zaroven dostanou za svij ¢as i néjaké penize. Mdm nyni k tomuto cili
jeden projekt, se kterym vas chci nyni seznamit. Mél by byt sympaticky ziskovy pro ty, ktefi mu
veénuji své prostredky, ¢as a energii. Mél by byt plny krasnych osobnich setkani - uz proto, ze

v mém nynéjsim véku nad Sedesat let mam vse dobre promysleno a rozhodné se nepoustim
bezhlavé do do akci, které neslibuji jisty dobry vysledek.

Projekt se tyka mého knizniho kompletu o rychlocteni, racionalnim Cteni a dalSich dovednostech,
pripraveného k vydani. Pfedchozi poznamka o mém véku dava tusit, ze jsem si na ném dal také
vrcholné zalezet a dal do néj své celozivotni znalosti a zkuSenosti. Reagoval jsem mj. na zavazné
zmény, které do know-how racionalniho ¢teni vnasi doba pocitacd, mobild, internetu. Zkratka -
lepsi uz to ode mne asi byt nemuze.

Komplet: Trojkniha v obalu

Inteligentni ¢teni v internetovém veéku

Poznamka: Inteligentni Cteni Ize vnimat jako rychlocteni a racionalni cteni nejvyssi generace.
»Nadstavba“ nad tim, na co jste ode mne desitky let zvykli, je v ukazce v pdf formatu. Jiz
existuje maketa kompletu, tj. celkovy obal a tfi knihy jen s obalkami, uvnitr zatim cisté listy. Viz
téz fotografie.

Vy se mlzete do projektu zapojit dvojim zplsobem:

a) VIP zakaznik: Predplatit si pro sebe jeden vytisk kompletu, ktery by kazdy mél mit doma
nebo v praci jako ma pocita¢ nebo mobil. Pfedplatné je za zlevnénou cenu oproti cené
pripravené pro béznou distribuci. Je to sazka na jistotu - pljde o rozsifené a
modernizované vydani mé prodejné dosud nejlispésnéjsi tématiky; viz dale. Budu se po
jeho vyjiti co nejvice snazit, abych vam jej predal osobné - v ramci osobniho setkani. Kdyz
nepfijedete vy za mnou, pfijedu ja; naplanuji si cestovani kfizem krazem republikou po
regionech, meéstech, obcich.

b) Partner: Podilet se na vydani kompletu zplisobem podobnym takovému, jakym se
akcionar podili na fungovani néjaké firmy. Odstupnované podle vyse vaseho vkladu budete
dostavat kazdoro¢né penézni , dividendu” v zavislosti na prodejich kompletu. Toto ocenim
jako vasi velkou pomoc, protoze vyroba kompletu a vSechny cinnosti kolem toho budou
pro mne nékolikanasobné nakladngjsi nez treba dotisk Zlaté knihy komunikace. Ocenim
vasi pomoc nejen slovy, ale jak se féroveé slusi, taktéz penézi ke konci kazdého
kalendarniho roku. Hodldm rozdélovat a rozesilat vkladateldm vzdy cca polovinu svého
zisku pred zdanénim, coz se pfriblizné rovna deseti procentlim mého celkového obratu, tj.
hrubych trzeb (obrat je z vasi strany dobre kontrolovatelny) ze vsech prodejl této
trojknihy po jejim vyijiti. Ve vas partnerech (=vkladatelich) pak bude mit komplet mnoho
priznivcl a propagatord; vase komunikace mezi lidmi velmi posili poptavku, posilena
poptdvka pak silné prospéje vasi kapse.

Cizim slovem se néemu podobnému fika crowdfunding - je to moderni a osvédcené.



Zpusob a) - VIP zdkaznik:
Mate dvé moznosti:

al) - prvni varianta: Predplatite si komplet predem s cca dvacetiprocentni slevou a navic s
postovnym zdarma. Platite 500,- K¢ vcéetné DPH. Mate narok na na komplet s autogramem
autora, doplnény vlastnoru¢nim osobnim vénovanim vam nebo ¢lovéku, pro kterého komplet
kupujete jako darek. Je to uz |éta Casta praxe pfi objednavkach, ze si lidé preji nejroztodivné;jsi
formulace autorskych vénovani - radi jim to plnime. Pri této varianté mate v tom jednom svém
kompletu - v jeho hlavni knize €. 1 ze tfi - mé autorské vénovani s autogramem jako bonus.
Pokusim se domluvit na osobnim predani této trojknihy, na néjaké cesté do vaseho regionu a
pratelské posezeni s vice Zaky najednou; a pokud to nepljde, zasleme vam knihu v prvnich
tydnech po vyjiti poStou na své vlastni naklady.

a2) - druha varianta, s vasi eventualni minireklamou: Predplatite si komplet predem. Platite
1000,- K¢ vcetné DPH. Oproti varianté al bude navic vase jméno vytisténo na ¢estném misté
v predni ¢asti hlavni knihy - a to ve vSech vytiscich tohoto vydani a vsech jeho dotiskl. U
jména mlzete mit v rozsahu maximalné jedné SMSky, tj. 120 znakl véetné mezer, popis toho,
co délate, kontakty na vasi firmu, spolek, nadaci apod. Je zfejmé, ze ve spoleCcném zajmu
nas obou je co nejvétsi ndklad. Trojkniha je svou tématikou jedinecna a je takového charakteru,
Zze by méla byt v kazdé rodiné, kde nékdo aspon trochu dusSevné pracuje - stejné nezbytna jako
pocita¢ a mobil. Jeji obsah se neda vygooglovat na internetu. Vy pomUzete Sifeni kompletu a
informovani o ném, my pomdizeme, aby o vas veslo ve zndmost to, co bude uvedeno u vaseho
jména pfri podékovani. Treba druh vaseho podnikani, ndzev vasi firmy apod.

Varianty al i a2 mUzete samozrejmé kombinovat, kazdou z nich nasobit...

Zpusob b) - Partner:

Zde je jedna moznost - za 2 500,- K¢ véetné DPH: Ke vSem pozitkim z varianty a2) pribude
kazdoro¢ni vyuctovani hrubych trzeb z celkovych prodeju véech kompletu po vyjiti
trojknihy - na dobirky pres nas internetovy elektronicky obchod (viz www.gruber.cz), pres knizni
velkodistributory v knihkupectvich, na prednéskach, besedach, jako pracovni materialy na
kurzech, pres pratele a znamé atp. No a deset procent z nasich hrubych trzeb (coz je zhruba
polovina naseho zisku pred zdanénim) bude kazdoroc¢né na konci kalendarniho roku vénovano na
»dividendy” vSem partnerlim. Podle mych informaci o nasich platnych zdkonech Gcetnictvi a
zdanovani je individudlni pfijem clovéka do 15 000,- K¢ ro¢né danéprosty. Pokud vam partnerstvi
plati zaméstnavatel, nemate co resit. Pokud si je platite jako podnikatelé, mizete si eventualné
odecist DPH a dat si komplet do nakladd coby odbornou literaturu. Nemusite mit Zivnostensky
list zrovna na to, co Cinite coby partneri tohoto projektu - odména bude jednou rocné, neni to
tedy z pravniho hlediska vaSe podnikatelska aktivita soustavna, ale ojedinéla. Na podrobnosti se
pfipadné zeptejte svého danového poradce.

Partnersky vklad mUzete samozrejmé ucinit i nékolikanasobny, v celych nasobcich zakladni
¢astky 2500,- K¢ a adekvatné tak znasobit svUj podil na zisku z trzeb.



Jak se mohou prodeje trojknihy vyvijet?

Vérim, Zze dobre - a je pro to rada dobrych d@vodd.

Know-how z této knihy nelze najit na internetu, nelze je vygooglovat. Hlidam si,
abych na internet nedaval vice nez jakousi upoutavku, ze néco jako multimetody Cci
psychovzorce existuje, a néjaky drobny priklad. Nikdo jiny to tam jako celek dat nemd{ze,
porusSil by moje autorskd prava nebo prava z ochrannych zndmek.

Kniha ma jedinecnou tématiku, jako autor jsem ztélesnénim a zosobnénim efektivniho
vnimani textu (rychlocteni, racionalni cteni apod.) jiz vice nez tficet let. Knihy s touto
tématikou mi vychéazely interné v radé instituci typd kulturni domy, domy techniky,
kulturni a osvétova strediska, vyzkumné Ustavy, cirkve apod. na prelomu 80. a 90. let
celkové v desetitisicovych nakladech. Na prelomu let 1985 a 1986 vySel stru¢ny souhrn o
této tématice coby priloha ¢asopisu Mlady svét v ndkladu 600 000 vytisk{; béhem jednoho
tydne tuto prilohu vyrazné zaregistrovaly a aspon zbézné prohlédly vice nez dva miliony
lidi - tj. Cesko i Slovensko vi dobfe, o co jde a kdo je autorem. Brzy poté se na moje letni
verejné kurzy rychlého Cteni stély fronty pres noc pred prvnim dnem prodeje. DalSich vice
nez 100 tisic kniznich vytiskl se dostalo na verejnost v letech 1990-92. Od roku 1992 do
roku 2015 vychazela kniha o rychlém a raciondlnim cteni v prestiznim nakladatelstvi
Management Press Praha a byla zde dlouha léta v celosvétové konkurenci manazerskych
knih nejprodavanéjsim titulem, prodaly se opét desitky tisic vytiskl. Nebojte se vsak, trh
zdaleka neni presycen. Ba naopak, v poslednich cca péti letech byla kniha k vidéni
postupné ve stale mensim poctu knihkupectvi; generace pod 40 let je tématikou této
trojknihy zasazena relativné velmi méalo, ma o ni malé povédomi, a prece ji velmi
potrebuje. Proradzet u nich informaéni bariéru ndm muazete pomoci pravé vy, ¢tenari a
hlavné partnefri.

Navic - know-how o racionalnim Cteni a inteligentnim vnimani se hodné vyviji - a toto
trojkniha Inteligentni ¢teni postihuje. Cetba a studium v dobé pocitacd, internetl, mobild u
kazdého Clovéka prinasi do know-how racionalniho ¢teni fadu zmén.

Ten, kdo ma doma prastary pocitac Sinclair ZX Spectrum nebo Atari (operacni pamét ROM
+ RAM - 32 kilobajti dohromady!) jisté nebude dnes vahat s koupi moderniho notebooku
nebo mobilu s vymluvou na to, Ze ,jeden pocita¢ uz doma ma a to mu i dnes staci“.

Know-how o racionalnim cteni také prodélalo od 80. let znacny rozvoj - to z minulého
stoleti uz nestaci! Viz ukazka z avodu prvni knihy.

Nékdo mize namitat, Ze papirové knihy pomalu odchéazeji do minulosti. Jenze - zatim
stale jejich prodeje prevazuji nad prodeji e-knih. audioknih a videoknih. Kdyby
neprevazovaly, police knihkupectvi by nebyly tak pIné rliznych tituld a knihkupectvi by
houfné zanikala. Tak tomu zdaleka neni. A jestli se oproti minulosti misto statisicd vytisk
dnes prodaji desetitisice, tak je to porad velmi krasné a vynosné. Jen dostat nabidku do
povedomi lidi je dnes tézsi - a musi se hledat vhodné formy. Jendou z nejvhodnéjSich
modernich forem propagace je praveé projekt tohoto typu, majici znaky osvédc¢eného
crowdfundingu, kdy rada partnerl po celé zemi knihu pouziva, mluvi o ni, ukazuje ji pred
lidmi, diskutuje o ni na socialnich sitich apod. A - proC by to partneri nedélali, kdyz jim to
mj. zvysi jejich ,dividendu” a zaroven pomUze dobré véci, ze?

A pokud v blizké budoucnosti prevazi zadjem o elektronické knihy, bude tym partnerd uz
ustaven z tohoto projektu - a mdze plynule prejit do nasledného projektu, kdy zbozim
bude multimedidlni kniha. A kazdy partner z tymu mdze znasobit své dividendy. VSechno
jen chce sv{j pravy Cas - a ted je praveé tak akorat ¢as jesté na klasickou knihu.



Jak mohou prodeje trojknihy vypadat konkrétné financnée?

Zvazme to hypoteticky, kvalifikovanym odhadem pro prvni rok prodeje (2017), ten byva
nejsilnéjsi. Pak prodeje zpravidla postupné mirné klesaji, ale nemusi to vlibec byt o moc. Ba
mohou i stoupat - s tim, jak budou dosavadnim majiteldim dobre slouzit a jejich okoli to
Zzaznamena.

Pesimisticka varianta na prvni rok prodeje (2017):

Proda se 800 ks kompletl, bude ziskano 20 partnerd, kazdy z nich se zdkladnim vkladem 2 500,-

KE.

PInéd cena jednoho kompletu - cca 600,- K (véetné 10% DPH).

Trzba firmy Gruber-TDP pres nejvétsi knihkupecké velkodistributory - cca 300,- K¢
vcetné DPH za jeden komplet - pri prodeji 500 kompletl trzba cca 150 000 vcetné DPH,
coz je cca 135 000, K¢ ocisténych od DPH.

Trzba ostatnimi cestami - 300 prodanych kusd. Cast za plnou cenu; u hromadné&jsich
odbératell byva zvykem davat 30% rabat pri jednordzovém odbéru 10 a vice ks (stejné
tak s rabatem 30% budu pocitat komplety, které si zahrnu do celkové ceny svych kurzl a
kurz@ svych licencnich ucitell racionalniho ¢teni), 40% rabat pri odbéru 100 a vice kusu.
Odhadnéme, ze se proda 200 ks s rabatem 30% a 100 ks za plnou cenu. Tj. celkové
trzby 200 x 420 + 100 x 600 = 144 000,- K¢ vCetné DPH. To jest cca 130 000,- K¢
ocisténych bez DPH.

Celkové trzby ocisténé od DPH za prvni rok prodeje 135 000 + 130 000 = 265 000,- K¢.
Z toho jde deset procent, tedy 26 500,- na dividendy. Kazdy z dvaceti partnerd dostane

tedy za prvni rok ¢astku 1 325,- K&, (Platce DPH si pfi fakturaci k této sumé navic pficte
své DPH). Je to tedy investice s vynosem vice nez 50% za prvni rok. Plus jako partner
mate jeden komplet jiz ve svém vlastnictvi. V takovém pripadé se asi budu s partnery
¢asem intenzivné radit o dalSich moznostech podpory prodeje, aby prodeje v dalSich
letech vice rostly. Vysledek za tri, Ctyfi roky si jisté dovedete aspon zhruba prestavit.

Optimisticka varianta:

Partnerl je 80, nékteri prispéli i nékolika vklady, celkem je 100 vkladd. Tj. o knize se tedy
vSeobecné vice mluvi, osobné mezi lidmi i na vsech socialnich sitich, na blogovych
portalech je vice recenzi, je vice prolinkd, kniha ma svlj web i facebookovou stranku, je
vice kurz{ s touto knihou jako pom{ckou, vice prednasek s touto knihu na prodej, zminky
jsou v tisténych i v hlasovych a obrazovych médiich... (nebojte se, ze by mezi partnery
nebyli i novinari...)

Proda se 6 000 vytisk{. Z toho s rabatem cca 50% (velkodistributori do knihkupecké sité)
4 000 kompletd, s rabatem 30% 2 500 kompletd, za plnou cenu 500 kompletd. Hruba
trzba je 4 000 x 300 + 2 500 x 420 + 500 x 600 = 2 550 000,- K¢ vCetné DPH, tj. asi

2 300 000,- K¢ ocisténych od DPH. Mezi partnery se rozdeéluje 230 000,- K¢. Kazdy

z partner( ziskava za tento rok za kazdy svdj jednotkovy partnersky vklad 2 300,- K¢,
za dva vklady dvakrat tolik atp. Ma tedy sv{j vklad za prvni rok zpatky.



Jisté neni vylouceno, zZe skutec¢nost bude i vyrazné nizsi nez pesimistickd varianta. Stejné
jako vam nikdo nezaruci, ze vlak, do kterého nasedéate, nebude mit smrtelnou havérii.
Presto ale vSichni jezdime - vlakem i autem. ,Vlak" tohoto projektu Davida Grubera je
jednoznacné nejbezpecnéjsim z vlakd :-) | kdyby byla skutecnost za rok 2017 jen tretinova
oproti pesimistické varianté, porad je za tento rok vas vklad jakoby ,zUrocen” vynosem
cca 17%!

e

Ale neni ani vylouceno, ze skutecnost prevysi optimistickou variantu. Existuji i takovi zaci,
kteri mohou bez problém{ vloZit i partnersky vklad nad 10 000,- K¢ (tedy vice nez Ctyfi
zakladni davky vkladu). Existuji i takovi zaci, ktefi mohou sami pro svoji velkou firmu nebo
instituci zakoupit desitky az stovky trojknih...

Partnert mUze pribézné pribyvat i po vyjiti knihy. Avsak uz nebudou mit tak vyhodné
postaveni, protoze naskocit do rozjetého vliaku je mnohem snazsi nez ten vlak pomdahat
budovat a roztlaCovat. Kdo se partnerem stane az po uvedeni kompletu na trh, bude mit
dividendy oproti partnerim pred vydanim knihy (= prvotnim partnerlim) poloviéni.
Konkrétné takovéto: Za rok, v némz vstoupil, , dividendu” dmérné nizsi, podle poctu celych
mésict od zaplaceni vkladu, za dalsi roky uz bez tohoto omezeni. VSe se oproti prvotnim
partnerdm pro néj déli dvéma. (Priklad: Kdo viozi vklad v dubnu, je partnerem cely kvéten
az cely prosinec, tedy osm mésicu; platba pro néj za rok vstupu je osm dvandctin béZné
platby celoro¢nich partnerd; platba za dalsi roky uz je v plné vysi. To celé - viz pfedchozi
vypocty - déleno dvéma.)

VSe je znovu podrobné popsano ve Vseobecnych podminkach zde nize.

Vsechno, jak vidite, stoji a pada s aktivitou partnerd. Dividenda v radu desitek ¢i stovek
procent za rok nepada z nebe. Je tfeba pred vydanim nést riziko a po vydani trojknihu
Inteligentni ¢teni soustavné propagovat. Uklidnénim vam vSak mdze byt, Zze ja sam
ponesu v tomto sméru riziko a namahu nejvétsi. A budu tedy silné motivovanym
koordinatorem vasich snah.

Partneri se mohou schazet a koordinovat své marketingové taktiky, mdze dojit po
pocatecnich nizsich prodejich a po poradach tymu partnerl ke zlepsovani v dalSich letech
atp. S rostoucimi prodeji se bude radé partner( snadnéji organizovat nebo
zprostredkovavat navazné dalsi knihy, kurzy, seminare, prednasky Davida Grubera nebo
jeho licen¢nich uciteld na tématiku této trojknihy i jiné tématiky, kde jsou uz jejich

VVVVVV



Vseobecné podminky a postup prace pri spolupraci

1. VIP zakaznik prvni varianty zasle na info@gruber.cz e-mail s formulaci ,prihlasuji se
jako VIP zékaznik prvni varianty a souhlasim se vseobecnymi podminkami“ plus uvede
své rodné Cislo nebo libovolny Sestimistny alfanumericky kéd. Pak bez zbyte¢ného
odkladu prevede 500,- K¢ na Ucet 670100-2212691973, kéd banky 6210, mBank. Jeho
variabilni symbol = jeho vlastni rodné Cislo nebo jeho Sestimistny alfanumericky kéd.
Okamzikem pfipsani téchto penéz se stava VIP zakaznikem - budoucim majitelem
jednoho kompletu trojknihy v obalu ,Inteligentni ¢teni v internetovém véku“. Timto ma
trojknihu zakoupenu jesté pred jejim vyjitim. Trojkniha vyjde co nejdrive po zacatku
roku 2017, nejpozdéji vSak do konce brezna 2017. Do deseti pracovnich dn{ po vyjiti
bude VIP zakaznik prvni varianty kontaktovan ze strany firmy Gruber-TDP s navrhem na
osobni setkani nebo zaslani trojknihy bez zbytecného odkladu postou na naklady firmy
Gruber-TDP. VIP zakaznik prvni varianty ma narok na autogram Davida Grubera plus
jeho osobni vénovani sobé nebo treti osobé, a to ve znéni, které uvede v prihlaSovacim
mailu. Toto znéni nesmi byt urazlivé, vysmésné nebo porusujici zakony CR. Pfihlasku a
platbu je vhodné zaslat neprodlené, protoze nejpozdéji jeden mésic pred vyjitim
trojknihy bude vyhlasen stop stav.

2. VIP zakaznik druhé varianty zasSle na info@gruber.cz e-mail s formulaci ,prihlasuji
se jako VIP zdkaznik druhé varianty a souhlasim se vseobecnymi podminkami“ plus
uvede své rodné cCislo nebo libovolny Sestimistny alfanumericky kéd. Pak bez
zbytecného odkladu prevede 1 000,- K¢ na Uc¢et 670100-2212691973, kdéd banky
6210, mBank. Jeho variabilni symbol = jeho vlastni rodné Cislo nebo jeho Sestimistny
alfanumericky koéd. Okamzikem pripsani téchto penéz se stava VIP zakaznikem -
budoucim majitelem jednoho kompletu trojknihy v obalu ,Inteligentni ¢teni
v internetovém véku“. Timto ma trojknihu zakoupenu jesté pred jejim vyjitim. Trojkniha
vyjde co nejdrive po zacatku roku 2017, nejpozdéeji vSak do konce brezna 2017. Do
deseti pracovnich dnd po vyjiti bude VIP zdkaznik druhé varianty kontaktovan ze strany
firmy Gruber-TDP s ndvrhem na osobni setkani nebo zaslani trojknihy bez zbytecného
odkladu posStou na ndklady firmy Gruber-TDP. VIP zdkaznik druhé varianty ma nérok na
autogram Davida Grubera plus jeho osobni vénovani sobé nebo treti osobé, a to ve
znéni, které uvede v prihlasovacim mailu. Toto znéni nesmi byt urazlivé, vysmeésné
nebo porusujici zdkony CR. VIP zdkaznik druhé varianty méa déle narok na to, aby
v predni ¢asti kazdé prvé knihy z trojknihy v sekci ,,Podékovani“ bylo dlstojné a radné
vytisténo jeho jméno a prijmeni plus pripadné dalsi text do 120 znak{ véetné mezer.
Tento text nesmi byt urazlivy, vysmeésny nebo porusujici zdkony CR. Své jméno a
prijmeni (s tituly, jaké si u néj preje mit) uvede VIP zakaznik druhé varianty ve svém
prihlaSsovacim e-mailu. Pokud nic takového v pfihlasovacim e-mailu neuvede, bude
v sekci ,Podékovani“ uvedeno pouze jeho holé jméno a pfijmeni. Prihlasku a platbu je
vhodné zaslat neprodlené, protoze nejpozdéji jeden mésic pred vyjitim trojknihy bude
vyhlasen stop stav.

3. Partner projektu ,trojkniha Inteligentni ¢teni” zasle na info@gruber.cz e-mail
s formulaci ,prihlasuji se jako partner projektu ,trojkniha Inteligentni ¢teni” a
souhlasim se vSeobecnymi podminkami“ plus uvede své rodné cislo nebo libovolny
Sestimistny alfanumericky kéd. Pak bez zbytecného dokladu prevede 2 500,- K¢ nebo
libovolny cely nasobek této ¢astky na Ucet 670100-2212691973, kéd banky 6210,
mBank. Jeho variabilni symbol = vlastni rodné cislo nebo jeho Sestimistny
alfanumericky kéd. Dale pro partnera plati totéz co pro VIP zdkaznika druhé varianty.
Navic: Partner mlze vydavateli v prihlaSovacim e-mailu zakazat byt uveden v sekci
~Podékovani“ - pak to bude ze strany nakladatele respektovano.
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Partner obdrzi po skonceni kazdého kalendarniho roku platbu s pracovnim
nazvem ,dividenda“ podle nasledujicich podminek a postupu:

- Deset procent skutecnych trzeb za trojknihy Inteligentni ¢teni, prodanych po
vyjiti trojknihy vSemi prodejnimi kanaly a cestami, ocisténych od DPH (dale
ncelkova dividendova suma*“), bude rozdéleno mezi partnery tak, ze na kazdou
jednotku vkladu (ve vysi 2500,- K¢ vcetné DPH) pripadne takovy podil, kolik ¢ini
»celkova dividendova suma“ podélena celkovym poétem viozenych podilu.

- Casovy harmonogram vyplaceni , dividend“ je tento: Do 10 pracovnich dni po
konci kazdého kalendarniho roku budou partneri seznameni s vysi ,, celkové
dividendové sumy*“ a s vysi svych podili podle poétu vioZzenych jednotek. Do 10
dalsich pracovnich dnd po obdrzeni jejich éisla bankovniho uGétu jim budou
uvedené sumy poslany. V dalsich letech plati pavodni ¢islo bankovniho uétu,
pokud je partner jednoznaéné pisemné (e-mailem) nezméni. U partneru
podnikatelu jim budou sumy poslany do deseti pracovnich dnu poté, kdy firma
Gruber-TDP obdrzi jejich fakturu na stanovenou , dividendu“. Partnefri
podnikatelé, kteri jsou platci DPH, si ke stanovené sumé , dividendy“ mohou ve
fakture pFipocist DPH podle platnych predpisu.

- Partnerem je mozné se stat kdykoliv. Partner, ktery vstoupil do tymu partneri
po vyjiti knihy, vSak nema narok byt vytistén v sekci ,,Podékovani“ trojknihy
Inteligentni c¢teni. Jeho , dividenda“ je oproti ostatnim, tj. ,,zakladajicim*
partneriim vzdy POLOVICNI, tj. se srazkou 50%. V roce jeho vstupu do mnoziny
partneru se podita adekvatni éasti umérné poétu celych kalendarnich mésicu, po
které byl ¢clenem tohoto tymu.

S osobnimi Gdaji zakaznikd a partnerd bude zachazeno diskrétné - v souladu s ¢eskymi pravnimi
normami, zejména se Zadkonem na ochranu osobnich Udajd. Pripadné sdélena rodna cisla
nebudou nikomu tretimu sdélovana. Pokud to néktery z partnerd vyslovné v prihlasovacim e-
mailu vydavateli nezakaze, mohou jini partneri znat jeho jméno a prijmeni (nic vice, pokud to
nevedi z drivéjSka nebo jim to partner sam nesdéli).

Firma Gruber-TDP coby nakladatel si vyhrazuje pravo pouzit maximalné 5 procent z nakladu
trojknihy Inteligentni ¢teni k bezlUplatnému pouziti na povinné vytisky knihovnam, propagacni
ucely apod.

Firma Gruber-TDP si vyhrazuje pravo odmitnout zdjemce o pozici partnera bez udani dévodu.

Kazda trojkniha Inteligentni ¢teni, ktera je dodavana jako pomUcka ke kurzu Racionalni ¢tenfi
apod. a neni odbératelem kurzu fakturovana zvlast, se pro Gcely vyuctovani partnerim bere jako
by byla prodana s tficetiprocentni slevou z plné ceny.

Partner nema néarok na vraceni zaplaceného vkladu. VIP klient nema narok na vraceni zaplacené
ceny trojknihy. Vydavatel ma povinnost jim knihu nebo dividendu v¢as dodat &i zaplatit podle
téchto vSeobecnych podminek.

Partneri se zavazuji nesdélovat finan¢ni Udaje vyplyvaijici z tohoto projektu tretim osobam.

Pozadavky na zmény v textu vénovani, v doprovodném textu v sekci ,Podékovani“, vyjadrené VIP
zakaznikem nebo partnerem, jsou predmétem individualni dohody mezi nim a firmou Gruber-TDP.
Firma Gruber-TDP mUze za vyhovéni zménovému pozadavku stanovit priméreny mirny poplatek
(rddové v desetikorundch, maximalné do vyse 100,- K¢).
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Partner se zavazuje pfijaté finan¢ni ¢astky si zdanit sdm podle platnych danovych predpist
(pokud nejsou od dané osvobozeny).



